Hej,

Hoppas du tillater att jag, s& har efter semestern, ar lite mer filosofisk
an vanligt :-)

For ett tag sedan var jag inne i personalrummet i en butik vilken tillhor
en av vara stora kladeskedjor. P& en vagg hangde en skylt med texten

"Vi ska sélja bra". Ja, det stod bara sa: "Vi ska sélja bra"

Hmm ...
Varfor stod det inte "Vi ska salja mycket"? Eller "Vi ska
sélja mer an nadgon annan" eller "Vi ska omséatta mest"?

Kan det vara nagon skillnad mellan att salja bra och att salja mycket?
Ja det tror jag. Men det finns ingen motsats dem emellan.

Att sélja (Ias: leverera) bra betyder for mig att du som leverantdr ger
din kund det hon behdver, vilket kanske inte alltid ar det du anser
att hon behover. Om du forstar skillnaden ;-). Jag tror att det finns en
koppling mellan att sélja bra och att salja mycket. | den ordningen.

Hur saljer du?

Med vanliga halsningar

Michael Nielsen

PS Nu kan du lasa de senaste utgdvorna av Dugligt! som PDF i arkivet

Nyhetsbrevet Dugligt! ger dig tips och tankar kring kvalitetsarbete och produktion.
Du har fatt det har mejlet for att du tidigare har haft kontakt med NielsenConsulting.

Vill du inte fa nyhetsbrevet i fortsattningen, vanligen klicka har.

Vill du tipsa en van om nyhetsbrevet, vanligen klicka héar.

Vill du lasa de senaste utgavorna av Dugligt! som PDF, vanligen klicka har.
Vill du ga till NielsenConsultings webbplats, vanligen klicka har.
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